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1. INFORMATII EMITENT  

Denumire: Visual Fan S.A. 

Perioada de raportare 01.01.2025 – 30.09.2025 

Data raportului 25.11.2025 

Sediul social: Str. Brazilor, nr. 61, demisol, Brasov, jud. Brasov, 
Romania 

Numele persoanei de legatura cu BVB: Munteanu Christina, in calitate de Director Economic 

E-mail: investors@allview.ro 

Telefon: 0268 306 168 

Fax: 0268 338 368 

e-Fax: 0368 780 135 

Cod Fiscal/Cod Unic de Inregistrare: RO14724950 

Numar inregistrare la Reg.Comertului: J08/818/2002 

Website: https://www.allview.ro/ 

COD LEI: 549300OKMCT6Z4PCY22 

Sistemul multilateral de tranzattionare pe 
care se tranzactioneaza valorile mobiliare 
emise: 

AeRO 

Capitalul social subscris si varsat: 671.974  lei  

Visual Fan S.A., detinatoarea brandului Allview (simbol bursier ALW), fondata in 2002 in Brasov, 

este o companie romaneasca cu o vasta experienta in productia de dispozitive mobile inteligente, 

sisteme Smart Home, tablete, laptopuri si alte gadgeturi.  

In 2022, compania a lansat conceptul Green by Allview, care integreaza noi domenii de activitate cu 

scopul clar de a construi un viitor sustenabil, care sa contribuie la imbunatatirea calitatii vietii si la 

protejarea generatiilor viitoare. Astfel, Allview ofera solutii pentru generarea de energie verde, 

nutritie echilibrata si vehicule 100% electrice. 

In 2022, Allview a devenit, de asemenea, primul brand romanesc care a adoptat tehnologia QLED, 

consolidandu-si pozitia de lider in inovatie. In 2019, a incheiat un parteneriat direct cu Google 

Android TV™ si, in 2017, a creat primul asistent vocal in limba romana, AVI. In 2016, compania a 

lansat cel mai complex sistem Smart Home din Romania. 

Visual Fan a fost cunoscuta inca de la inceputuri drept un vizionar si pionier in domeniul tehnologic, 

lansand produse inovatoare ce aduc tehnologia la indemana utilizatorilor. 

 

 

https://www.allview.ro/
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Mesaj CEO  

Stimati Investitori, 

Prin intermediul acestui raport financiar, avem placerea de a impartasi cu dumneavoastra evolutia 
Grupului Visual Fan in trimestrul III al anului 2025. Rezultatele obtinute confirma soliditatea directiei 
alese in ultimii ani si demonstreaza ca strategia noastra de dezvoltare – bazata pe diversificare, 
scalare si disciplina financiara – genereaza valoare reala si sustenabila. 

Fata de trimestrul III 2024, compania a inregistrat o evolutie remarcabila. Cifra de afaceri a crescut 
de la 50,46 milioane lei la 144,97 milioane lei, aproape triplandu-se intr-un singur an, in timp ce profitul 
net a avansat de la 2,18 milioane lei la 8,96 milioane lei, marja neta de profit consolidandu-se la 
6,19%. La nivel de Grup, cifra de afaceri a crescut de la 70,56 milioane lei in T3 2024 la 165,79 
milioane lei in T3 2025, iar profitul net a ajuns de la 5,12 milioane lei la 11,42 milioane lei, cu o marja 
de 6,89%. 

Aceste rezultate nu sunt legate de un singur proiect sau de o oportunitate punctuala, ci reflecta 
eforturile depuse de intreaga echipa, precum si eficienta tuturor liniilor noastre de business si efectele 
unei strategii urmarite cu consecventa. Am consolidat un model de crestere bazat pe un portofoliu 
diversificat, capacitate operationala atent dimensionata si decizii de investitii orientate spre 
randament pe termen lung. 

Performanta companiei Visual Fan este sustinuta de o arhitectura strategica solida, construita 
in jurul a patru piloni care directioneaza eforturile companiei: 

1. IT&C si electronice de consum – nucleul stabil al businessului 

Divizia IT&C ramane fundamentul companiei, asigurand un flux stabil de venituri si un canal solid de 
distributie pentru noile categorii de produse. Lansarea gamei de aparate de aer conditionat si 
introducerea masinilor de spalat Allview Sensy, cu algoritmi de inteligenta artificiala care optimizeaza 
consumul de apa si energie, marcheaza trecerea de la un portofoliu clasic de electronice la unul 
orientat catre confort, eficienta energetica si experienta integrata pentru utilizator. 

In paralel, diviziile traditionale, televizoare si telefoane, isi mentin relevanta, confirmand ca strategia 
de a combina dezvoltarea de noi categorii cu consolidarea segmentelor mature este echilibrata si 
sustenabila. Aceasta continuitate ne ofera incredere si ne arata ca strategia de a combina dezvoltarea 
noilor categorii cu consolidarea segmentelor mature este una echilibrata și corecta 

2. Allview Energy – divizia dedicata implementarii de servicii Full EPC in energie verde 

Adoptarea strategiei Green by Allview, in urma cu peste trei ani, a marcat intrarea intr-o etapa noua 
pentru compania Visual Fan: transformarea intr-un jucator relevant in zona solutiilor verzi. In cadrul 
acestei strategii, rolul nostru  este de integrator de solutii si furnizor de servicii Full EPC (Engineering, 
Procurement, Construction) pentru clienti – investitori, companii si dezvoltatori de proiecte. 

Concret, prin divizia Allview Energy, compania Visual Fan ofera servicii integrate: de la analiza si 
proiectare tehnica, achizitia echipamentelor si executia lucrarilor, pana la punerea in functiune a 
parcurilor fotovoltaice - inclusiv cu sisteme de stocare integrate, iar acolo unde este cazul, servicii 
post-implementare. Acest model ne permite sa valorificam expertiza noastra tehnologica si 
capacitatea de a gestiona proiecte complexe, fara a imobiliza capital in active de productie de energie. 

Proiectele majore din portofoliu – inclusiv parcul fotovoltaic de 45 MW, aflat in faza avansata de 
implementare si parcul de 8,9 MW , alaturi de unitatile de stocare a energiei de 65MWh si 120MWh 
– genereaza venituri semnificative, reflectand amploarea si ritmul de executie al proiectelor. Ele nu 
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reprezinta initiative izolate, ci parte a unui cadru strategic prin care construim, pas cu pas, un 
portofoliu recurent de contracte EPC, derulate cu clienti institutionali si corporativi, pe baze comerciale 
solide. 

La nivel operațional, divizia Allview Energy a semnat și implementat proiecte Full EPC pentru unii 
dintre cei mai importanți clienți industriali din România, activi în domenii precum ambalaje, 
agroalimentar și resurse naturale. Prin aceste colaborări, compania își întărește poziția de partener 
de încredere, construită pe baze comerciale solide și pe capacitatea de a livra soluții sustenabile cu 
impact real. 

3. Allview Auto – consolidarea pozitiei in mobilitatea electrica 

Divizia Allview Auto a evoluat rapid de la etapa de lansare la una de scalare comerciala. In trimestrul 
III 2025, modelul Allview CityZEN a ocupat locul I la nivel national in categoria sa, in topul 
inmatricularilor de autovehicule full electrice, confirmand atractivitatea produsului si relevanta 
acestuia pentru utilizatorii care urmaresc costuri reduse de exploatare si un impact minim asupra 
mediului. 

In plus, Allview CityZEN a fost desemnata „Best Electric City Car 2025” in categoria micro (16+ ani), 
iar vanzarile din primele noua luni ale anului 2025 au depasit deja intregul volum inregistrat in 2024, 
ceea ce evidentiaza dinamica foarte buna a modelului si notorietatea sa in piata. 

Extinderea retelei de parteneri la nivel national si lansarea gamei comerciale CityARGO intaresc rolul 
Allview Auto ca al doilea pilon strategic al conceptului Green by Allview. Obiectivul nostru nu este sa 
depindem de un singur model sau de un program de sprijin, ci sa construim un portofoliu complet de 
solutii de mobilitate electrica, adaptat atat clientilor persoane fizice, cat si segmentului de business. 

4. Proiectul ERA – de la produs smart la ecosistem conectat 

Proiectul ERA avanseaza prin extinderea functiilor si optimizarea experientei de utilizare, pentru a le 
oferi abonatilor solutii tot mai eficiente si usor de folosit in atingerea obiectivelor zilnice.  

Un exemplu relevant este frigiderul inteligent Allview ERA Side by Side, integrat cu launcherul ERA 
Fridge, care depaseste rolul unui electrocasnic obisnuit si se transforma intr-un hub central al locuintei 
moderne. Compatibil cu numeroase dispozitive smart, acesta pune la dispozitia utilizatorilor 
instrumente practice pentru reducerea risipei alimentare, planificarea alimentatiei si adoptarea unui 
stil de viata echilibrat si sustenabil. 

Frigiderele Smart Allview ERA Side by Side, parte a conceptului ERA, sunt deja disponibile intr-un 
mare lant de retail la nivel national, confirmand interesul pietei pentru solutii smart care reduc risipa 
alimentara si sustin un stil de viata echilibrat. 

Pe termen mediu, ne propunem sa dezvoltam aceasta platforma astfel incat ponderea veniturilor 
generate de software, servicii si licente sa creasca gradual in structura Grupului, completand 
vanzarea de hardware cu fluxuri de venit cu caracter mai recurent si marje potential superioare. 

Directii strategice si prioritati pe termen mediu 

Pentru perioada urmatoare, ne-am definit cateva directii clare: 

• Cresterea ponderii veniturilor recurente, in special din zona energiei verzi; 

• Scalarea responsabila a diviziei Allview Auto, prin extinderea retelei, eficientizarea 
costurilor si adaptarea portofoliului la evolutia pietei de mobilitate electrica si la cadrul de 
reglementare; 
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• Valorificarea sinergiilor dintre divizii, utilizand experienta, parteneriatele si know-how-ul 
acumulat in cei peste 20 de ani de activitate, ca baza pentru dezvoltarea unor noi categorii si 
ecosisteme, precum si ca suport comercial pentru promovarea portofoliului existent; 

• Disciplina financiara si guvernanta corporativa, prin prioritizarea investitiilor cu randament 
ridicat, mentinerea unor marje sanatoase si transparenta crescuta in comunicarea cu 
investitorii, atat de retail, cat si institutionali; 

• Investitii in oameni si capabilitati interne, pentru a sustine cresterea volumelor si 
complexitatea proiectelor, in special in zonele de energie si software, unde competentele 
tehnice si de management de proiect sunt esentiale. 

Suntem constienti ca un context economic volatil cere prudenta, dar si decizii curajoase, bine 
fundamentate. Ne vom mentine atentia pe echilibrul dintre crestere si risc, intre oportunitatile de 
extindere si protejarea valorii create deja, astfel incat Grupul Visual Fan sa ramana robust si adaptabil. 

Dupa mai bine de doua decenii de activitate, Visual Fan intra intr-o faza in care beneficiile 
transformarii incepute in urma cu cativa ani devin tot mai vizibile in rezultate. Cifrele raportate in 
trimestrul III 2025 sunt expresia unui proces de transformare strategica, nu doar a unor proiecte 
individuale. 

Le multumim investitorilor si partenerilor nostri pentru increderea acordata si pentru dialogul deschis 
pe care il avem. Ramanem angajati sa construim un model de business robust, predictibil si 
responsabil, in care performanta financiara merge mana in mana cu inovatia si cu grija fata de 
comunitate si mediu. 

 

Cu deosebita consideratie, 

Visual Fan S.A., prin administrator, 

Peticila Florentin Lucian 
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2. EVENIMENTE IMPORTANTE 

Divizia Electro IT 

 

Divizia Electro IT reuneste mai multe categorii de produse — televizoare, smartphone-uri, 

aparate de aer conditionat si masini de spalat rufe. Anul 2025 a adus noutati importante 

in aceasta divizie, prin lansarea si diversificarea portofoliului cu trei game esentiale. 

 

GAMA DE TELEVIZOARE  

Allview a lansat seria iPlay6300: televizoare 4K UHD cu design elegant si 

sistem VIDAA, in versiune actualizata si optimizata 

 

In 2025, Visual Fan a continuat extinderea portofoliului de televizoare inteligente Allview prin 

lansarea seriei iPlay6300, echipata cu tehnologie 4K UHD, HDR, Dolby Audio si o versiune 

optimizata a sistemului de operare VIDAA. Noua gama, disponibila in diagonale cuprinse 

intre 24” si 65”, ramane un element esential in oferta de electronice de consum, contribuind 

la mentinerea unei baze solide de venituri in cadrul diviziei IT&C. 
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GAMA DE APARATE DE AER CONDITIONAT  
 

Intrarea pe piata aparatelor de aer conditionat prin gama Allview Sensy se inscrie in strategia de 

extindere a portofoliului de electrocasnice, cu accent pe confort si eficienta energetica. Gama de 

aparate de aer conditionat Allview Sensy sunt echipate cu functii avansate de purificare a aerului, 

ionizarea moleculelor de apa, lumina UV integrata si un sistem de filtrare format din HEPA, Anti-Mites 

si Photocatalyst, precum si control inteligent prin Wi-Fi, raspunzand cererii tot mai ridicate pentru 

solutii de climatizare performante si accesibile. 

 

Cu un design modern, Allview Sensy reprezinta alegerea potrivita pentru un camin in care utilizatorii 

se pot bucura de aer curat si o atmosfera placuta. 

 

 
 

 

 

GAMA DE MASINI DE SPALAT RUFE 

 
Allview isi extinde portofoliul de electrocasnice printr-o strategie orientata spre 

inovatie si lanseaza gama de masini de spalat rufe Allview Sensy, cu inteligenta 

artificiala integrata 

 
Viziunea noastra este sa transformam Allview intr-un brand care ofera nu doar tehnologie, ci solutii 

integrate, adaptate stilului de viata al utilizatorilor. Extinderea gamei de electrocasnice face parte 

dintr-o strategie pe termen lung, prin care construim un portofoliu diversificat, bazat pe inovatie, 

inteligenta artificiala si design functional. Prin aceste produse ne dorim sa aducem mai mult confort, 

eficienta si siguranta in viata de zi cu zi a familiilor 
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Noua gama este formata din patru modele, disponibile in variante de 8 kg SLIM si 10 kg SLIM, cu 

finisaje elegante in alb clasic sau gri modern. Toate modelele sunt echipate cu display LED intuitiv, 

care faciliteaza setarea programelor si ofera o experienta de utilizare prietenoasa. 

 

Masinile de spalat Allview Sensy integreaza un motor BLDC inverter, controlat de algoritmi de 

inteligenta artificiala care optimizeaza fiecare ciclu de spalare, reduc consumul de energie si 

prelungesc durata de viata a produsului. Printre functiile avansate se numara AI Anti Vibratie, pentru 

o utilizare silentioasa si stabila, Smart One Touch AI, ce permite alegerea rapida a programului optim 

in doar trei secunde, in functie de incarcatura detectata, si functia de sterilizare cu abur, care elimina 

bacteriile si alergenii, pastrand tesaturile delicate ca noi si ofera utilizatorilor rezultate impecabile, 

confort sporit si grija pentru sanatatea intregii familii. 
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STRATEGIA GREEN by ALLVIEW 
In anul 2022 am inceput dezvoltarea strategiei Green by Allview, o strategie care va oferi rezultate 

pe termen mediu si lung, prin care integram mai multe proiecte cu impact asupra calitatii vietii, naturii 

si mediului inconjurator. 

➢ Allview Energy, o solutie durabila pentru generarea de energie verde; 

➢ ERA Health, un sistem complex care promoveaza o alimentatie echilibrata; 

➢ Allview Auto, o divizie specializata in distributia de vehicule electrice. 

 

ALLVIEW ENERGY 

Divizia noastra, Allview Energy, s-a nascut din dorinta de a contribui activ la tranzitia catre un viitor 

sustenabil. Rezultatele obtinute de la lansarea proiectului pana in prezent confirma faptul ca strategia 

de dezvoltare a companiei in acest domeniu este una solida si bine directionata. 

Prin divizia Allview Energy, Visual Fan opereaza ca dezvoltator Full EPC pentru proiecte de productie 

si stocare a energiei verzi destinate clientilor industriali si institutionali. Ne implicam activ in fiecare 

proiect pe care il realizam, urmarind riguros evolutia acestora de la faza de proiectare pana la 

finalizare, pentru a garanta rezultate predictibile si conforme cu standardele asumate de eficienta si 

fiabilitate. 

In 2025, portofoliul Allview Energy include implementarea unor proiecte de referinta: 

– parcul fotovoltaic de 1,963 MWp de la Salina Cacica, finalizat in T3 2025; 

– parcul fotovoltaic de 45,15 MW de la Tandarei (Tenersolar), aflat in etapa finala de executie; 

– parcul fotovoltaic de aproximativ 8,9 MWp din Municipiul Resita; 

– doua proiecte de stocare a energiei in baterii: 65 MWh la Toplita si minimum 116,96 MWh la Teius. 

Aceste proiecte contribuie treptat la veniturile companiei, in functie de stadiul de executie al fiecarui 

proiect. Ne mentinem angajamentul de a promova inovatia si sustenabilitatea in domeniul energiei 

verzi si de a ne consolida rolul de partener strategic pentru companiile si institutiile care investesc in 

infrastructura energetica moderna. 

Allview Energy anunta finalizarea cu succes a proiectului fotovoltaic de la Salina 

Cacica – un nou pas in consolidarea infrastructurii energetice verzi din Romania 

Compania Visual Fan S.A., prin divizia sa dedicata energiei verzi, Allview Energy, anunta finalizarea 

cu succes a parcului fotovoltaic de 1,963 MWp amplasat in localitatea Partestii de Jos, judetul 

Suceava. Proiectul a fost implementat in parteneriat cu Societatea Nationala a Sarii S.A., un actor-

cheie in industria extractiva din Romania. 

Colaborarea dintre Visual Fan si Societatea Nationala a Sarii depaseste sfera unui parteneriat de 

afaceri – este o convergenta a unei viziuni comune pentru un viitor mai verde si mai eficient energetic. 

In fata provocarilor, indiferent de complexitate sau anvergura, ne adaptam rapid si livram cu 

rigurozitate. Romania are nevoie de investitii strategice in infrastructura verde, iar noi suntem pregatiti 
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sa ne asumam acest rol – dezvoltand si finalizand proiecte sustenabile care aduc valoare reala, pe 

termen lung 

 

 
 

Allview Energy semneaza un contract de anvergura in valoare de aproximativ 24.6 
milioane euro, pentru dezvoltarea unui parc fotovoltaic de 45 MW 
 
Compania Visual Fan S.A. inregistreaza un nou succes, consolidand prin strategia Green by Allview 
angajamentul sau continuu pentru sustenabilitate pe termen lung. Astfel, contractul semnat de noua 
divizie Renewable EPC by Allview cu compania Tenersolar Park S.R.L., vizeaza dezvoltarea 
unui parc fotovoltaic de 45,15 MW in localitatea Tandarei, judetul Ialomita. Valoarea totala a 
acestui contract este de 24,6 milioane euro si este finantat din PNNR - Componenta 6 Energie, 
masura de investitii I1: Noi capacitati de productie de energie electrica din surse regenerabile.  
Semnarea acestui contract cu Tenersolar Park, marcheaza un nou inceput pentru Visual Fan, 
reprezentand primul pas dintr-o serie de proiecte ambitioase planificate pentru 2025. Noua divizie 
creeaza premise solide pentru contractarea si implementarea unor initiative de amploare, confirmand 
directia strategica a companiei. 

Avansam spre finalizarea proiectului fotovoltaic Tenersolar  
Suntem bucurosi sa anuntam ca ne aflam in etapa finala a lucrarilor pentru dezvoltarea parcului 
fotovoltaic de 45,15 MW din localitatea Tandarei, judetul Ialomita. 
Proiectul este finalizat in proportie de peste 98%, iar echipa noastra lucreaza intens pentru inchiderea 
completa a acestuia in perioada urmatoare. 
Acest pas reprezinta o noua confirmare a angajamentului de a sprijini tranzitia Romaniei catre energie 

curata si sustenabila, prin investitii concrete si solutii eficiente.  
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Allview Energy a semnat un contract important pentru dezvoltarea unui parc 
fotovoltaic in Municipiul Resita, cu o putere de aproximativ 8,9 MWp 
 

Allview Energy , divizia de energie regenerabila a companiei Visual Fan S.A., anunta semnarea unui 
nou contract pentru proiectarea si executia unui parc fotovoltaic in Municipiul Resita 
Proiectul de dezvoltare a noului parc fotovoltaic din Municipiul Resita va fi finalizat in 2025 si are o 
valoare de 5,4 milioane de euro. In contextul previziunii bugetare pentru anul 2025, valoarea 
importanta a acestui proiect va contribui la cresterea indicatorilor economico-financiari, alaturi de 
celelalte proiecte ce urmeaza sa fie semnate pe parcursul acestui an. 
 
 

Allview Energy anunta semnarea primului contract de anvergura pentru instalarea 
unui sistem avansat de stocare a energiei, de peste 60 MWh, in localitatea Toplita 
 
Allview Energy , specializata in dezvoltarea de sisteme de parcuri fotovoltaice de mari dimensiuni, 
inclusiv cu capacitati de stocare, Visual Fan anunta semnarea primului contract de anvergura pentru 
implementarea unui sistem de stocare a energiei electrice, consolidandu-si pozitia de jucator strategic 
in noul ecosistem energetic national. 
 
Acest contract major, semnat cu Renovatio Trading S.R.L., prevede un proiect de stocare de 65 MWh 
dezvoltat la Toplita, in judetul Harghita. Contractul are o valoare estimata de aproximativ 9,2 milioane 
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de euro Sistemul propus vizeaza instalarea unei capacitati de stocare de 65 MWh, folosind tehnologii 
de ultima generatie in materie de baterii si control al fluxului energetic. 
 
Termenul de implementare al acestui contract este de 7 luni, timp in care echipele implicate vor 
acoperi toate etapele: de la inginerie, achizitii si executie, pana la integrarea completa in sistemul 
energetic si finalizarea cu succes si testarea instalatiei. Obiectivul proiectului consta in optimizarea 
echilibrului retelei nationale si accelerarea integrarii energiei verzi in consumul zilnic. 
 

 
 
 
Trina Storage, divizia de stocare a energiei, a companiei Trina Solar, a semnat un parteneriat cu 
Allview – unul dintre cei mai importanti contractori EPC din Romania – pentru dezvoltarea unui sistem 
de stocare a energiei in baterii (BESS). Proiectul Toplita, situat in centrul Romaniei, reprezinta debutul 
Trina Storage pe piata romaneasca si un pas strategic in extinderea sa in Europa de Est 
 
 

Visual Fan si Teius Solar semneaza unul dintre cele mai mari contracte din Romania 
pentru un sistem BESS cu capacitate de stocare de minim 116,9600 MWh, sprijinit prin 
PNRR 
 
Noul contract a fost semnat cu societatea Teius Solar S.R.L., membra a grupului Eurowind Energy, 
avand o valoare de peste 16,6 milioane de euro si o perioada de implementare de 12 luni. Proiectul 
este sprijinit de Ministerul Energiei, prin fonduri nerambursabile din Planul National de Redresare si 
Rezilienta (PNRR), Componenta C6 – Energie, sub-masura „Sprijinirea investitiilor in noi capacitati 
de stocare a energiei electrice (baterii)”. 
 
Aceasta investitie marcheaza cel mai amplu proiect de stocare din portofoliul Visual Fan si 

consolideaza pozitia Allview Energy ca un nume de referinta pe piata solutiilor integrate de energie 
regenerabila din Romania. Printr-o abordare integrata si orientata spre livrarea de solutii complexe si 
scalabile, divizia Renewable EPC by Allview isi consolideaza pozitia ca partener strategic in 



 

                                                                                          Page | 14 
  

ecosistemul energetic din Romania, devenind un nume de referinta in implementarea proiectelor Full 
EPC pentru parcuri fotovoltaice de mari dimensiuni, inclusiv cu capacitati de stocare. 
 
 

 
 

 
PROIECTUL ERA 
In 2025, Visual Fan a continuat dezvoltarea proiectului ERA, un pilon esential al strategiei 
Green by Allview. Dupa lansarea in retail a frigiderelor inteligente ERA Side by Side, produsul  
isi consolideaza prezenta pe piata, iar feedback-ul utilizatorilor confirma pozitionarea ERA ca 
solutie inteligenta pentru organizarea alimentatiei si a stilului de viata. 
 
Aplicatia ERA Health, dezvoltata integral de echipa Allview in colaborare cu diabetologi, 
nutritionisti si parteneri academici, ramane platforma software pe care sunt construite noile 
functionalitati digitale. Directia de dezvoltare urmareste crearea unei experiente de utilizare 
tot mai avansate, prin dezvoltarea functiei asistent personal de nutritie si echilibrarea 
consumului de vitamine si minerale printr-o alimentatie completa. 

Obiectivul pe termen mediu este ca o parte tot mai mare a veniturilor generate de acest 
proiect sa provina din servicii si abonamente, consolidand componenta recurenta a modelului 
de business ERA. 
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GRUPUL VISUAL FAN  

Allview detine un procent de 95% din Visual EV 

Distribution – Visual Fan S.A. intra pe piata 

autovehiculelor electrice 
 

Prin intermediul noii linii de business, parte integranta a strategiei Green by Allview, ne propunem 

sa luam parte inca de la inceput la tranzitia catre o mobilitate mai curata si mai sustenabila, contribuind 

la construirea unui viitor in care calitatea aerului devine din ce in ce mai importanta. 

Allview CityZEN, lider de piata la inmatriculari pentru categoria vehiculelor electrice 

din clasa sa. Vanzarile din primele 9 luni ale lui 2025 depasesc intreg anul 2024. 

Allview CityZEN depaseste semnificativ toti competitorii si confirma interesul in crestere al romanilor 

pentru solutii de mobilitate urbana sustenabila si accesibila. De remarcat este faptul ca aceste 

rezultate vin intr-un context mai putin favorabil decat anul precedent. Daca in 2024 modelele Allview 

CityZEN au putut fi achizitionate prin finantare AFM pentru o perioada de peste noua luni, cu o valoare 

a ecotichetului de 25.500 lei, in 2025 programul a demarat abia la finalul lunii septembrie si cu un 

sprijin financiar aproape injumatatit fata de anul anterior. Chiar si in aceste conditii, Allview CityZEN 

a reusit sa depaseasca in doar noua luni intreg volumul de vanzari din 2024, confirmand pozitia solida 

in piata si atractivitatea acestui model. 

Allview CityZEN, desemnata Best Electric City Car 2025 Categoria micro, 16 ani 
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Allview Auto debuteaza pe piata autovehiculelor comerciale full electrice, prin 

lansarea modelului CityARGO 

Allview Auto, divizia dedicata mobilitatii electrice a grupului Visual Fan, anunta extinderea 

portofoliului de autovehicule electrice. Incepand de astazi, Allview Auto isi face debutul in 

industria mobilitatii electrice comerciale, lansand o gama de autovehicule comerciale 

electrice concepute pentru a oferi solutii sustenabile si eficiente in transportul urban si 

periurban. In cadrul evenimentului de lansare ce a avut loc pe 04 aprilie 2025, la centrul de 

evenimente Pentagon Events din Bucuresti, a fost prezentat si noul model de autoutilitara full 

electrica, e-VanGO. 

Prin lansarea acestor noi modele de vehicule electrice, ne dorim sa contribuim la 

transformarea mobilitatii comerciale intr-o solutie accesibila si prietenoasa cu mediul, care 

aduce un plus de eficienta si operativitate afacerilor din domenii precum livrari, logistica, 

depozite, fabrici si agricultura. Modelele sunt concepute pentru antreprenorii care isi doresc 

un transport eficient, fiabil si sustenabil, atat in orase, cat si in zonele rurale. Credem ca 

tranzitia catre mobilitate electrica trebuie sa fie accesibila tuturor, iar noile modele lansate 

astazi reprezinta raspunsul nostru la aceste necesitati 
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              Visual Fan deitne 70% din portofoliul de actiuni 

al Intervision Trading, distribuitorul AKAI 

Evaluarea INTERVISION TRADING releva o companie solida, bine pozitionata strategic si financiar, 

cu potential de scalare regionala si un model operational robust 

INTERVISION TRADING este o companie bine solidificata pe piata locala, cu o pozitie stabila si un 

potential semnificativ de expansiune pe pietele regionale. 

 

INTERVISION TRADING isi propune un plan strategic pe termen mediu si lung, bazat pe 
urmatoarele directii esentiale: 
1. Expansiunea si Inovatia Continua 

• Dezvoltare de aproximativ 100 de noi produse in ultimii 3 ani 
• Diversificare continua a portofoliului pentru a consolida pozitia pe piata 
• Inovatie permanenta in design si functionalitati pentru a raspunde cerintelor pietei 

2. Extinderea Gamelor de Produse 
• Lansare de noi categorii: microfoane, shelf speakers, RAC (aer conditionat), produse de 

mobilitate 
• Cresterea pe segmente cu valoare adaugata mare (ASP ridicat) 
• Focus pe produse in tendinte: casti, air fryere, DJ Systems 

3. Optimizarea Portofoliului 
• Realocarea resurselor din segmentul TV catre categorii cu marja superioara reflecta o 

decizie strategica axata pe maximizarea rentabilitatii 
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• Reducerea focusului pe categoria Auto in declin 
• Consolidarea segmentelor cu cerere crescuta si marja mai buna prin investitii in 

marketing si dezvoltare 
4. Expansiune pe Piete si Canale Noi 

• Extindere in pietele externe prin parteneriate strategice 
• Dezvoltarea canalelor online si marketplace-urilor internationale 
• Diversificarea distributiei pentru cresterea accesibilitatii si atragerea de noi segmente de 

clienti 
5. Adaptare Continua la Cererea Pietei 

• Focus pe produse cu rotatie rapida pentru cash flow stabil si reducerea stocurilor 
• Design inovator si raport calitate-pret optim 
• Monitorizare continua a trendurilor si ajustare rapida a ofertelor 

       Obiectiv: Asigurarea unei cresteri anuale constante si consolidarea pozitiei pe piata, 
maximizand profitabilitatea pe termen lung. 

Proiectiile reflecta o crestere liniara si sustenabila, consolidata de deciziile strategice actuale si 
de contextul favorabil al pietei 
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3. SITUATIA ECONOMICO-FINANCIARA 

Cifra de afaceri si profit GRUP VISUAL FAN  
Rezultatele cumulate au ca obiectiv, prezentarea de informatii financiare, intr-un format care sa 

permita comparabilitatea cu anul anterior, acestea insumand performanta individuala a fiecarei 

companii din grup, pe intreaga perioada de raportare, in functie de ponderea detinerii capitalului social 

de catre Visual Fan, in cadrul  fiecarei companii in anul 2024. 
Grupul companiei Visual Fan este format din:  

➢ Visual Fan (Allview) – RO 14724950 – 100% 

➢ Intervision Trading ( AKAI) -  RO 8257388 – 70%  

➢ Visual EV Distribution -  RO 45402881 – 95% 

 

In aproape doua decenii de activitate, nu am construit doar solutii tehnologice inovatoare, ci si un 

model de business solid, scalabil si profitabil, ancorat in valorile care ne definesc. Evolutia Allview 

este rezultatul unei echipe care a demonstrat constant viziune, competenta si maturitate, 

transformand fiecare provocare intr-un pas inainte. Obstacolele cu care ne-am confruntat au devenit 

oportunitati de a invata, de a ne adapta si de a creste. 

Fiecare realizare a fost posibila datorita unei echipe unite, animate de perseverenta, determinare si 

pasiune. Am demonstrat ca putem evolua durabil si ca avem puterea de a avansa chiar si in 

momentele dificile. 

Drumul parcurs pana acum ne arata ca suntem pregatiti pentru ceea ce urmeaza — cu incredere, 

responsabilitate si convingerea ca fiecare pas inainte ne apropie de viziunea pe care o construim zi 

de zi. 

 

Grupul Visual Fan a atins in T3 2025 o cifra de afaceri de aproximativ 165.8  milioane lei, un 

profit net de 11.42 milioane lei si o marja neta de profit de 6.89%. 

 

GRUP  VISUAL FAN  2022 - Q3 2023 - Q3 2024 -Q3 2025 - Q3 

Cifra de afaceri  78,536,750 64,265,833 70,567,947 165,799,197 

Profit net 4,609,135 3,283,591 5,121,590 11,420,565 

Marja neta de profit 5.87% 5.11% 7.26% 6.89% 
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Cifra de afaceri si profitul net al VISUAL FAN  
Trimestrul III 2025 a generat pentru Visual Fan o cifra de afaceri de aproximativ 145 

milioane lei si un profit net de 8.96 milioane, reprezentand un procent de 6.19 % din 

cifra de afaceri. 

VISUAL FAN  2022 - Q3 2023 - Q3 2024 - Q3 2025 - Q3 

Cifra de afaceri  58,828,550 48,060,029 50,461,436 144,974,927 

Profit net 2,085,880 1,323,520 2,185,816 8,967,613 

Marja neta de profit 3.55% 2.75% 4.33% 6.19% 
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Situatiile financiare ale societatii au fost intocmite in conformitate cu Legea 82/1991 republicata si cu 

Standardele OMF 1802/2014 cu modificarile ulterioare. Toate cerintele legale referitoare la 

inregistrarea corecta a documentelor din tranzactiile financiare au fost desfasurate astfel incat sa 

asigure o imagine reala si justa a situatiilor financiare ale societatii. 

Urmatoarele principii au fost utilizate in intocmirea balantei de verificare si a situatiilor financiare: 

 

✔ Politicile contabile sunt conforme reglementarilor in vigoare; 

✔ Situatiile financiare reflecta pozitia financiara reala a societatii;  

✔ Situatiile financiare sunt intocmite respectand principiul continuitatii activitatii; 

✔ Bilantul contabil sau conturile de venituri si cheltuieli nu sunt compensate. 
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Prezentele situatii financiare au fost intocmite in baza principiului continuitatii activitatii care 

presupune ca Societatea isi va continua activitatea si in viitorul previzibil. Pentru a evalua 

aplicabilitatea acestei prezumtii, conducerea analizeaza previziunile referitoare la intrarile viitoare de 

numerar. Pe baza acestor analize, conducerea considera ca Societatea va putea sa-si continue 

activitatea in viitorul previzibil si, prin urmare, aplicarea principiului continuitatii activitatii in intocmirea 

situatiilor financiare este justificata 

 

Indicatori de bilant (lei) – valori individuale 2024 - Q3 2025 - Q3 

Active imobilizate, din care: 6,670,695 6,924,724 

      Imobilizari necorporale  67,952 32,846 

      Imobilizari corporale 202,158 491,292 

      Imobilizari financiare 6,400,586 6,400,586 

Active circulante, din care: 101,473,504 177,280,553 

      Stocuri 54,145,548 54,494,014 

      Creante 44,685,064 54,792,152 

Investitii pe termen scurt 1,541,827 1,818,435 

Casa si conturi la banci 1,101,064 66,175,953 

Cheltuieli inregistrate in avans 1,861,632 2,227,513 

Total activ 110,005,831 186,432,790 

Datorii curente 26,197,944 95,805,064 

Datorii pe termen lung 5,000,000   

Provizioane 1,663,631 3,441,756 

Venituri In avans -4,762 -4,762 

Total Datorii  32,856,813 99,242,057 

Capitaluri proprii, din care: 77,149,018 87,190,733 

Capital subscris si varsat 666,660 671,974 

Prime de capital 15,542,890 16,211,730 

 Rezerve legale 133,332 133,332 

Alte rezerve 50,004,644 50,004,644 

Profitul sau pierderea reportata 8,615,675 11,201,439 

Profitul sau pierderea exercitiului financiar 2,185,816 8,967,613 

Repartizarea profitului     

Total capitaluri proprii si datorii 110,005,830 186,432,790 
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Indicatori cont de profit si pierdere (lei) 
2024 - Q3 2025 - Q3 

 – valori individuale 

Venituri din exploatare, din care: 51,219,540 144,641,559 

Cifra de afaceri, din care: 50,461,435 144,974,926 

Productia vanduta( 701+702+703+704+705+706+708) 1,532,882 594,041 

Venituri din vanzarea marfurilor 48,928,553 144,380,885 

Reduceri comerciale acordate 0 0 

Alte venituri din exploatare (751+758+7815) 758,105 -333,367 

Cheltuieli din exploatare, din care: 48,758,457 133,763,242 

Cheltuieli cu materii prime si materiale ct.601+602 210,730 293,714 

Alte cheltuieli materiale (ct.603+604+606+608) 66,808 64,565 

Cheltuieli cu energia si apa 42,120 92,210 

Cheltuieli privind marfurile 39,258,966 121,338,727 

Reduceri comerciale primite 0 0 

Cheltuieli cu personalul 3,184,081 4,197,732 

Cheltuieli cu amortizarea si ajustarile de valoare privind 
imobilizarile corporale si necorporale (ct.6811+6813+6817) 

153,262 179,587 

Ajustari de valoare privind activele circulante -531,743 -773,210 

Alte cheltuieli de exploatare 6,771,678 7,641,604 

Ajustarile privind provizioanele -397,446 728,314 

Rezultat operational 2,461,083 10,878,318 

Venituri financiare 750,271 1,029,602 

Cheltuieli financiare 754,703 1,379,226 

Rezultat financiar -4,432 -349,624 

Venituri totale 51,969,811 145,671,162 

Cheltuieli totale 49,513,160 135,142,468 

Rezultat brut 2,456,651 10,528,694 

      Impozitul pe profit/alte impozite 270,835 1,561,081 

Rezultat net 2,185,816 8,967,613 

Marja neta 4.3% 6.19% 
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DECLARATIE 

Prin prezenta, subsemnatul PETICILA FLORENTIN LUCIAN, in calitate de Administrator al  societatii 
VISUAL FAN SA. in numele acestuia declar ca, dupa cunostintele mele, situatiile financiare ale 
societatii VISUAL FAN SA intocmite la 30.09.2025 in conformitate cu standardele contabile aplicate 
reflecta o imagine corecta si conforma cu realitatea a activelor, obligatiilor, pozitiei financiare, a 
veniturilor si cheltuielilor societatii, iar Raportul Financiar publicat la data de 25.11.2025 conform 
calendarului financiar asumat prezinta in mod corect si complet informatiile despre emitent in 
aspectele sale esentiale. 

Data 25.11.2025 

Administratorul societatii VISUAL FAN SA 

 

 

 

 

 

 

  

 

 

 

 

 

 

 

 


